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Manuali ll huovo libro realizzato da Azimut e dal Corriere della Sera sara in edicola da lunedi 2 novembre

Investire con la testa

«lo ci provoy, un percorso per evitare le trappole mentali in Borsa

n nuovo manuale di

sopravvivenza finan-

ziaria. Lunedi 2 no-

vembre uscira in tutte
le edicole il secondo libro nato
dalla partnership tra Azimut e
il Corriere della Sera: «lo ci pro-
vo» (3,90 euro).

La presentazione — a cui in-
terverranno gli autori Paolo
Martini, Alberto Fedel e Mat-
teo Motterlini oltre a Pietro Giu-
liani, presidente di Azimut —
si terra nella sala Buzzati del
Corriere della Sera, in via Bal-
zan 21, nella serata di lunedi 2
novembre. L'incontro comin-
cia alle 18.30 ed e aperto a tutti
i lettori, ma occorre prenotarsi
al numero: 02/20.40.03.33

Il nuovo libro, che segue il fi-
lo conduttore di «Io non ci ca-
sco piul» (oltre 45.000 copie
vendute in edicola), & struttura-
to come un viaggio dove il ri-
sparmiatore pud esplorare le
trappole mentali in cui tutti ca-
schiamo quando dobbiamo in-
vestire, per poi cercare di ap-
profondire quali sono le sue re-
ali esigenze ed infine analizza-
re il territorio e scegliere il com-
pagno di viaggio.

In questa pagina anticipia-
mo sette delle dieci trappole co-
gnitive presentate nel primo ca-
pitolo. Dopo averle passate in
rassegna ognuno potra costru-
irsi una specie di radar, che si
attivera in caso di pericolo: «At-
tenzione probabile trappola
mentale in arrivo...»

Se vinco € merito mio, se
perdo delle circos tanze
Questa trappola, che carat-
terizza molte situazioni uma-
ne, si cela insidiosamente an-
che dietro alle decisioni di in-
vestimento. Quando conse-
guo un guadagno dovrei
sempre tenere conto che in
parte la mia vittoria & anche
merito del contesto favorevo-
le. Solo con questa disposi-
zione d’animo (non & tuto
merito mio) posso distingue-
re gli elementi casuali da
quelli costanti. La stessa ca-
pacita di discernimento va

esercitata quando perdo.
Nella vita e in Borsa, quando
le cose vanno male dovro
considerare possibili errori
di valutazione del contesto.
Per evitare di rifarli la prossi-
ma volta.

So tutto io

Investire & un processo al-
tamente dispendioso: richie-
de la conoscenza dei merca-
ti, la raccolta di informazio-
ni, e la capacita di prendere
una decisione. Per difender-
si dall’incertezza, la nostra
mente mette in atto un soste-

gno psicologico: sovrastimia-
mo le nostre capacita predit-
tive e ci illudiamo di control-
lare gli eventi. In Veneto si di-
rebbe: «So tuto mi». C’e¢ un
altro rischio non meno insi-
dioso, quello di sovrastima-
re la nostra capacita di gover-
nare la complessita delle in-
formazioni. Ed ecco che ana-
lisi tecniche, raccomandazio-
ni e forum ci rendono, fatal-
mente, iper-attivi. Crediamo
di avere una notizia utile,
quando invece non ne abbia-
no alcuna.

Chi lascia la strada vecchia
per la nuova...

Decidere di fare qualcosa
di nuovo richiede uno sforzo
cognitivo notevole: dobbia-

mo indagare su ci0 che prefe-
riamo e valutare ipro eicon-
tro delle varie alternative.

La conseguenza & che
spesso, pur di evitare questa
«fatica», si tende a protrarre
lo status quo piu del dovuto.
Lo status quo esercita, in tal
modo, un pericoloso magne-
tismo sulla capacita di pren-
dere sul serio le alternative
che il mercato offre.

Tendiamo a rimanere an-
corati a vecchi obiettivi o a
non affrontare la manuten-
zione di un portafoglio visi-
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bilmente non efficiente per-
ché, appunto, mettersi in di-
scussione stanca.

Anche e soprattutto quan-
do parliamo di investimenti,
cioe di decisioni delicate che
riguardano il nostro futuro,
ma anche quello delle perso-
ne che ci sono piu vicine e
piu care.

L’ho sempre saputo.
Ovvero: investire con il sen-
no di poi

Fra predire gli sviluppi fu-
turi e spiegare il corso di
eventi accaduti c’e una bella
differenza. Col senno di poi,
infatti, siamo tutti bravi. Que-
sta trappola ¢ frutto di una
distorsione retrospettiva del
giudizio, funziona come per
i commissari tecnici del gior-
no dopo: sapere dopo l'esito
della partita, ciinduce a rite-
nerlo pil probabile. Impara-
re dal passato puo sembrare
semplice, in realta & un per-
corso pieno di insidie. Se
analizzi i tuoi investimenti e
ritieni di aver imparato la le-
zione, pensaci bene: potresti
aver imparato quella sbaglia-
ta.

Stregati
dai piccoli numeri

Le azioni sono, nel lungo
periodo, l'investimento in ti-
toli che produce rendimenti
piu alti. In base alla logica
corretta dal punto di vista
statistico, non ci si dovrebbe
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aspettare che tali rendimen-

ti si manifestino anche nel

breve periodo. Eppure chi

non ¢ tentato di farlo? Siamo

di fronte alla trappola dei Comportamenti

«piccoli numeri». Vale a di- contagiosi

re: il credere statisticamente Il meccanismo che in cer-

vero per piccole serie cio te occasioni ci spinge a se-

che & solo approssimativa- guire il gregge & molto simi-

mente vero per serie molto le a quello delle epidemie.

lunghe. Cosl la maggioranza degli in-
vestitori sale molto piu facil-
mente sul treno gia affollato
di un titolo in forte rialzo,
piuttosto che su quello semi-

Pil1 regressione e meno su- vuoto di uno stabile o in ri-

perstizione basso. Il comportamento

La regressione ai valori del mercato dipende quindi

medi e uno dei modi in cui dalla propensione ad accor-

ci inganniamo davanti al ma- darsi alle decisioni degli al-

nifestarsi del caso. Nulla di tri investitori e alle previsio-

male, se non fosse che, non ni degli analisti. E nei mo-

scontare sufficientemente menti di crisi si perde il con-

gli estremi, ci porta facilmen- trollo e scatta un meccani-

te ad ignorare i trend di lun- smo di imitazione: «Tutti

go periodo. Thaler (padre vendono...vendo anch’iol»

della finanza comportamen- ©RIPRODUZIONE RISERVATA

tale) ne ha tratto una lezio-

ne: se gli investitori sono

troppo ottimisti o pessimisti

su un titolo con stabili fonda-

mentali, allora e probabile

che il loro atteggiamento si

rovesci nel corso del tempo.
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